
she go to
未来を切り拓く女性起業家支援

co+shegoto

カリキュラム

①ワークショップ

②軸づくり講座

③場づくり講座

④収益構造講座

⑤ビジネスモデル構築講座

⑥プロモーション講座

⑦先輩起業家見学会

⑧OPEN OUR SHOP!

⑨コワーキングスペース開放

アウトプット

・ 申込者　118 名

・ 講座のべ参加者　525 名

　①50 名　②65 名　③59 名

　④80 名　⑤82 名　⑥75 名

　⑦52 名　⑧62 名 （来場者 700 名）

　⑨12 回／延べ 41 名

・ 開業届 15 名

・ 融資申込 7 名

・ 補助金申請 7 名

女性起業家支援事業の実施

（9 月～ 12 月／ 3 ヶ月）

単に起業に向かうためのものではなく、 参加者が事業を継続する力をつけていくものになって

いる必要がある 。 そのために一年後のイメージに向けて、 実際にワークショップの中で女性

同士がコーチングの練習をし合うことの意義が大きい 。
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3 月 12 日・ワークショップ（参加者 23 名）：時間や場所に制限されない働き方としてのニーズはあるが・・・（bond place 自主開催）

背景 データ分析 1 年後のイメージ

・ハードルを下げる

・気軽に相談できる
組織の成功循環モデル関心から準備、実行へ

移行できる有効な支援策は？

【メディア掲載】

何度も刷り合わせた

1 年後になっていてほしい「場」の姿

中期アウトカム

長期アウトカム

●3 年後の目標への事業基盤構築

●変化する環境に対して主体的に向き合う起業家の増加

●思いついたら、 すぐに動き出せる環境構築

●所得税 ・ 社会保険料の増加

●既存の事業 ・ 施策が有効に機能していないところに

　新しい事業 ・ 新しい働き方を創ることで地域のお金が循環

　（志金の地産地消）

間接的インパクト

直接的インパクト

【関係性の質の向上】 異業種交流会 10,000 円 ×①＋⑦＝102 万

　組織や職種を超えて、 困った時に気軽に相談できる人を増やす。

【基礎的知識の向上】 セミナー参加 3,000 円 ×③＝17 万 7 千

　不安を無くす

【思考力 ・ 判断力 ・ 表現力の向上】

　レゴ研修 3,000 円 ×②＋④＋⑤＋⑥＋⑧＝109 万 2 千

　参加や活躍の場が増える

【起業意欲の向上】 コーチング 5,000 円 ×⑨＝20 万 5 千

　経済的 ・ 精神的自立

【女性起業支援のニーズの把握 ・ 起業支援に対する力量形成】

【女性起業支援施策の周知】

　ネット発信 ・ メディア掲載 ・ リーフレット ・ イベントチラシ

77万円
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デザイン

運営

SROI:3.23 倍

★再構築 Rebuild

★体制の強化（繋がり）

★新たな評価制度の取り入れ

【bond place 内の仮説の実証】

【行政と NPO の ” シン ” 協働】

【オープンソースの実践】

８８.1％

【スピンオフ企画との連動】

目的は

支援側インパクト

【関係性の更なる向上】

【支援策のブラッシュアップのヒント】

【ワークショップや場づくりなど新分野の体験】

【支援対象者との直接交流】

　※LEGO やワークショップなど

【基本的な講座の質の向上】

※比較可能な外部支援策に関わる

【場面に合わせた新しい取り組みへのチャレンジ】

山日新聞 2 回 ・ NHK ・ UTY ・ 冊子
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結果、 参加者同士が共に活動するなど互いを磨き合う関係に。
「起業の促進」
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ウ
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困ったときに相談できる人や場所は増えた

co+shegoto への参加で、

平均売上 16,３５４円

話し手の専門性

話す技量が満足度を決める

参加者は

一方的に聞き手

講義

参加者がどれだけ主体的に

気付けたかが満足度を決める

参加者が自ら考える

機会を提供する

ワークショップ

レバレッジ

【ワークショップの感想】

【アンケート自由記載】

テキストマイニング

48 3033 46 4045 44 3036

女性起業支援の
力量形成

イベント売上

最高 101,000 円

OPEN OUR SHOP!

提 案

良いものを採用し提供

リーフレット ・ ロゴ ・ 動画 ・ HP と SNS

イベントチラシ ・ コワーキング水曜日開放

フィードバック
既存の支援制度への

主催 ： 山梨県　受託事業者 ： NPO 法人 bond place　2016-2017　co+shegoto

人と人とがつながり

学び合う場作り


